La Orden de los condenados

Autor: Alan Pitronello

Editorial: Pamies

Afio 1946. Las tropas francesas ceden
posiciones ante la infanteria del Gran
Capitan en la guerra de Napoles. Die-
go de Paredes, un soldado extremefio
en busca de fortuna y Tristan de Rue-
da, un escudero de la hueste aragone-
sa que aspira a convertirse en caballe-
ro, son requeridos por el Vaticano para una dificil mision: en-
contrar un asesino que amenaza al santo padre. Ambos no tar-
daran en adentrarse en el oscuro mundo de la Roma de finales
del siglo XV. Los hijos del papa Alejandro VI luchan por con-
vertirse en baluartes de la cristiandad y en elevar por encima
de sus adversarios el blasén de la familia Borgia.

Pan y circo

Autor: Yeyo Balbas

Editorial: Pamies

Ano 23 a. C. Augusto esta grave-
mente enfermo y sus dos herederos,
Marco Claudio Marcelo y Tiberio
Claudio Neron, se disputan la suce-
sion. Para ganarse el favor de la ple-
be, Marcelo dilapidara su fortuna en
juegos circenses, obras de teatro y
combates entre gladiadores. Mien-
tras, una atroz sequia hace peligrar
el suministro de trigo a Roma. A esta amenaza se suma la
conspiracion de un grupo de senadores que pretender reins-
taurar la republica. Como agente al servicio de Tiberio, Marco
Vitruvio Rufiano, debera infiltrarse en la escuela de gladiado-
res para averiguar sus planes y tratar de desbaratarlos.

Europa, la via romana
Autor: Rémi Brague

Editorial: Ediciones Encuentro

A la hora de definir su identidad, Europa se refiri6 muy pronto
a su doble origen griego vy judio. En los escritos de los histo-
riadores de la llustracion y los romanticos del siglo XIX, se
trataba de la famosa oposicion entre Atenas y Jerusalén. El
autor aborda de nuevo la cuestion de la identidad centrando-
se en la “via romana”, la latinidad de
Europa. ¢Qué caracteriza a Europa?
Es una apropiacion de lo que le es
ajeno. Histdrica y filosoficamente, Eu-
ropa tiene sus origenes fuera de si
misma. Tomando prestado de otras
civilizaciones, los romanos lograron
una sintesis que fue la base de la pri-
mera unidad cultural, el primer espa-
Cio europeo.

REMI BRAGUE

libros

El factor edad

Autores: Ana Matarranz y Enrique Arce
Editorial: LID

La obra esta escrita por profesionales
de perfiles diversos, en el que cada
uno de ellos comparte su conocimien-
to, experiencia, generosidad y prime-
ras impresiones en el mundo laboral. %

Descubriras el futuro del nuevo traba-
jo, el wellbeing en la empresa, el talento sostenible, el aprendi-
zaje continuo, y que la resiliencia y el talento no tienen edad,
entre otras cuestiones en las que se incluyen las buenas prac-
ticas de empresas y la opinion de los Z. Un libro de imprescin-
dible lectura, elaborado con el corazon y la razén de grandes
expertos, en aras de ayudar a desarrollar el talento que convi-
ve en las empresas de forma inclusiva, sin discriminar a los
jovenes por inexpertos ni a los mayores por antiguos.

Economia de libre mercado para jovenes de 15 a 80 aiios

TR Autor: Tomas Alfaro Drake
i Editorial: Piramide
< d Todos vivimos inmersos en la eco-
Yo , . .
.\ﬁ ‘ nomia. Este libro con un lenguaje
< « sencillo, sentido comun, sin palabras
ECONOMIA ininteligibles y de forma coloquial,
nos acerca los 13 temas mas impor-
parajovenes .
de 15380 afios tantes de la economia. Es p.robable
que con leerlo no nos convirtamos

_ en expertos en la materia, pero si

nos permitira tener una opinién fundada sobre si el gasto pu-
blico es adecuado, si los impuestos son razonables, si el Ban-
co Gentral Europeo ha actuado bien o mal en lo que a la infla-
cion o los tipos de interés se refiere, e incluso tener criterio
para gestionar nuestros ahorros, aunque sea con asesora-
miento externo.

Emotivacion

EMSTIVRASN

Autor: Antonio Oliver

Editorial: Kolima

El autor, un experimentado profesio-
nal con décadas de trayectoria en el
mundo de las ventas, comparte sabi- R
duria practica sobre la esencia de la 5 & =
profesion de vendedor. Este manual

va més alld de las tacticas convencio- HR B E
nales de venta, explorando el terreno

emocional que impulsa a todo gran comercial y sostiene con
conviccidn que el gran vendedor se forja a si mismo y que es-
ta transformacion se nutre de una pasion genuina por la profe-
sion. En sus paginas descubrirdas como las emociones no s6lo
influyen en la gestion comercial, sino que también desempe-
fian un papel fundamental en dos aspectos criticos para el
vendedor.
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